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Acompanhamento continuo

o
ey

Capacidade de execucao
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e comunicagao agil em em diferentes regides e
cada operacao. perfis de mercado.

OPERAGCOES ~~. AGILIDADE
SOB MEDIDA — L -] OPERACIONAL
Modelos exclusivos, fixos, " Estrutura preparada para
roteirizados ou compartilhados recrutamento, implantagao
conforme a necessidade. e reposicoes.
GESTAO POR (> FOCOEM

| INDICADORES (&) EXECUGAO

Informacoes de campo Processos estruturados para
que apoiam acompanthamento transformar estratégia em

e tomada de deciséo. presenca no PDV.
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ATENDIMENTO

NOSSOS

Parcerias que geram resultados e constroem histdrias de sucesso.
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CREPERIE

+400 MUNICIPIOS

ATUAMOS COM 4, SOLUCOES -1 FOCO TOTAL RELACIONAMENTO i;-'-'*_ ATENDIDOS EM 27 UFs
<8\ GRANDES MARCAS L PERSONALIZADAS — l EM RESULTADOS DE CONFIANGA _
| E VAREJOS PARA CADA OPERACAQ LILILI comProvaDOS E LONGO PRAZO
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NOSSOS MODELOS

' A iy "

PROMOTOR FIXO
EXCLUSIVO EM LOJA
» Presencga permanente em » Cobertura planejada de » Execucdo eficiente com
PDVs estrategicos. multiplos PDVs. otimizacao de custos.
+ Atuacao exclusiva na operagao ¢ Atuacao continua no mesmo . Roteiros definidos por potencial » Profissional atende diferentes
onto de venda ' 3
Roteiro definido conforme estratégia ¥ Sinecendichds OReTagess
_ Conhecimento profundo da loja » Maior abrangéncia geogréfica . i isi ‘
Maior profundidade na execugado ¥ oo SOISNORE VIS Daneinocs
* (Gestao de abastecimento, » Eficiéncia na cobertura » Excelente relagdo entre cobertura
ruptura e exposic¢ao da operagao e investimento
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Informagao em tempo real para acompanhar a execugao VISITAS REALIZADAS W, Ee
e ap-:::iar decisbes - o

| i Periodo Clhante
||i < PRIMAX VISAO GERAL DA OPERACAO

Este mils e Todos

EXECUCAD (%)

_.1.8.7.42 7.842 6,2% 92,6%

APP INVOLVES |

GESTAO DA EXECUCAQO | 2
s VISITAS POR REGIAD oo |
Visitas, fotos, ruptura, preco, estoque e R YRAS ! 1
evidéncias da operagdo em campo. b -
Moe ket 24% X5 mil - :
=il 15%
B Contro-Opste A%
DASHBOARDS E INDICADORES P . :
- i il - k] J8H F..E'||lI PME AB ’ Uisfta Bim andam
Informagoes consclidadas para acompanhar R o N sl
e o IBiTAs Meta
performance e evolugao da operacao. RUPTURA POR CATEGORIA T " :J_’_DU Exerr:plﬂ- 123
Laticnos EXECUCAO POR TIPO DE ATUACAOD e e

- =i T
Bebsickics LIECH-in realizadn

RELATORIOS PERSONALIZADOS :E'wns :“'“-'::? | 94,1%
irane ¢ Limpaza FRD @ Loja 23.0%
Analises por cliente, regido, equipe, periodo Congelads - ‘ ® Roteirista 9159 &
e indicadores estrategicos. Compartihodo g pes Fotos Rt
Uplura FTE'I:I'.'I
COMUNICAGAO INTEGRADA
Conexao agil entre equipe de campo, Staue EX0CUG80  Obsaryacs
Hrvacoes

analistas e operacao.

DADOS PARA DECISAO

Informacoes estruturadas para identificar
desvios, oportunidades e direcionar acoes.

TECNOLOGIA QUE TRANSFORMA EXECUCAO EM INFORMACAO.
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I N T E L I G E N C I A Zil| DADOS ATUALIZADOS EM TEMPO REAL
O P ERACIONAL

s H Pariodo iente Regido
: - 4 . T n VPRIMA X '
|I:' ',I _, Ti .%'__‘ ‘ﬂ?ﬁ HF,,_,..H |~,. .'i:h"'"&“ lIL ey ped PAINEL DE INTELIGENCIA OPERACIONAL Exte mis ias ; Yodus
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Acompanhe sua operacao em tempo real com _ :
. A . . ¢ - VISITAS REALIZADAS COBERTURA DO ROTEIRD RUPTURA (%) EXECUCAD PLANEJADA FOTOS DE EHECE.H;JE.D PRECIFICACAD VERIFICADA
dados confidveis para decisdes mais rapidas R D o 5
e resultados consistentes. 3.675 90,1% 15% 96,4%  1.248 92,7%
t12.4% vs més anterior 14,2 p.p. v& més anterior L+ 2.1 p.p. v& més anterior 13,6 p.p. v& més anterior 18,75 ve més anterior 5.3 p.p. vs més anterior
VISITAS REALIZADAS
Acarmipanhaments da execucso EVOLUGAO DE VISITAS RUPTURAS POR CATEGORIA
planejada em campo. :
= Visitas realizadas - = Meta planejada it 250y g |n'q'ﬂ]"|h|l'es *
5 rral
RUPTURAS 4 rral catisias G Visita em andamento
Identificagdo de indisponibilidade Sl Mercearia 18%
e oportunidades de abastecimento. g i B Lk 15% , ff‘l'i E“E"S"f"" = |
1md Congeladas 10% Check-In reslizade |
COBERTURA DO ROTEIRO \ o oo | |

Visibilidade da execucgao nos PDVs - .
programacdos. ) ; ) &
COBERTURA DO ROTEIRO POR REGIAD EXECUCAD POR TIPO OCORRENCIAS REGISTRADAS Pk Ruptura Preco
FHEEIFICAGAEG ® Sudoste 9.3% Exposicio de Produtos ([ NG S7 2% Falta de produte 1B%
i g - =] -
Monitoramento de pPrecos e '”ﬁ]rma';ﬂeg ® Sul 88,7% Fontos Extras I ccc £ Preco incormets 20% E
coletadas em il Mordeste 89,4% Materials de POV A Materizic danificados 17% Estoeque Execugho Observagles

@ Centro-Oeste

begqustacan | Promacis ([ KGN 92.1% @ Prablemas de execucie  12%
. 027

@ Norte B7,1% Cuitros B%

EKECU(;,ED E MERCHANDISING
Evidencias da execucdo, exposicao,

pontos extras e materiais,

Precificacio

OCORRENCIAS
Registro de desvios e situactes que
exigem atuagao.
st /" VISIBILIDADE PARA ACOMPANHAR.
*Numeros demonstrativos para apresentar capacidade de acompanhamento da plataforma. ) H / INTELIGENCIA PARA DECIDIR.
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Y EXCELENCIA
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GONDOLA ORGANIZADA

Transformamos planejamento e dados
em execucac Sis & no ponto de venda.

LEITE UHT
ABASTECIMENTO E RUPTURA
Reposi¢ao e identificagao de

indisponibilidades no PDV.
ETIQUETA DE PRECO

EXPOSICAO E MERCHANDISING

Organizagao, planograma e melhor
apresentagao dos produtos.

of . ol =

PRECIFICAGAO A A\ 7 uuumuwuv"'ﬂu
Verificagao de pregos e identificagao | ' : ;
de divergéncias.

PONTOS EXTRAS

Implementagao e acompanhamento
de espagos adicionais de exposigao.

MATERIAIS DE PDV

Aplicagao e conservagao dos materiais
de comunicagao da marca.

EVIDENCIAS DE EXECUCAO

Registro fotografico e informagdes de
campo para acompanhamento da operagao.
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ATIVACOES QUE

GERAM EXPERIENCIA
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Conectamos marcas e consumidores por meio
de acoes estratégicas gue despertam o interesse,
geram experiencia e impulsionam resultados.

ABORDAGEM DEGUSTACAO DEMONSTRACAO

Aproximacao ativa Experiéncia sensorial Apresentacao clara
e inteligente para que gera conexao dos beneficios que
engajar o consumidor, e preferéncia. geram confianca.
. ——
P—“ al
‘u‘h — O~ ]i el
LOGISTICA DE MATERIAIS CDNFEECﬁﬂ DE BALCOES
Planejamento, transporte Balcoes personalizados
e distribuicao eficientes para gue fortalecem a presencga
garantir a execucao perfeita. da marca no PDV.
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IMPULSIONAMENTO

Estimulo a compra
e aumento do ticket

medio no PDV.
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BEANDEJAS PERSONALIZADAS UNIFORMES COMPRA E GESTAO DE INSUMOS
Materiais de qualidade que Padronizagao que transmite Aquisicao e controle de insumos
valorizam a apresentacao profissionalismo e reforga para garantir qualidade, seguranca
e a experiéncia. a identidade da marca. e melhor custo-beneficio.

CAO QUE MULTIPLICA RESULTADOS



ESTRUTURA QUE PREPARA E
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Mais do que uma estrutura administrativa: s
Yy Th=] o T “
um espaco preparado para capacitar equipes o
3 .. " . s £ - 4 " . ’ mﬂ“m m"l'&'-‘:l‘-l
reunir clientes e simular a realidade do x

ponto de venda.

AUDITORIO | ATE 120 PESSOAS

Estrutura completa de audio e video para
treinamentos, convengoes, integragdes

e apresentacoes.

AMBIENTE DE TREINAMENTO PRATICO
Goéndolas que reproduzem o ambiente

de supermercado para capacitagdes de
layout, FIFO, abastecimento, exposicao e
execugao no PDV.

SALAS DE REUNIAO - |
Espacos para reunides, alinhamentos '%F-w,, .._ e
e encontros entre clientes, equipes
e operacao.

Um diferencial que fortalece parcerias,
gera resultados e impulsiona o sucesso
em cada operacao.

ESTRUTURA DISPONIVEL
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'GESTAO INTELIGENTE.

Estrutura, processos e pessoas que garantem eficiéncia,
agilidade e qualidade em toda a operacao.

s~ 27 UFs cOo +1.800 | = +3 MIL

——

\"\/ COBERTURA C—Q'] PROMOTORES v—| PONTOS DE
g,

NACIONAL ATIVOS | VENDA

GESTAO DEDICADA

Acompanhamento proximo e atuagao alinhada as necessidades de cada cliente.

SUPERVISAO EM CAMPO

Orientacgao e suporte a equipe para garantir consisténcia na execugao.

RECRUTAMENTO E REPOSICAO

Estrutura para selecgao, contratagcao e reposicao de profissionais
conforme a necessidade da operagao.

ESCALA NACIONAL COM
GESTAO INTELIGENTE EM

SUPORTE ADMINISTRATIVO

Areas internas apoiando a gestdo dos profissionais
e a continuidade das operacoes.

COMUNICACAO INTEGRADA

Conexao entre cliente, equipe Primax e campo para respostas
mais ageis.
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Mairipora

CADA OPERACAO E UNICA. oo e 9990
) . AMBE R (®4) 9 f“'}r‘% 00

| O =l _ ety
A PARTIR DA BASE DE co | oﬂ’ﬁ? 9* f;? 2 ""6‘31(0 006

Estruturamos projetos de acordo com a Suzano
ATENDIMENTO DO CLIENTE O Cr=1
& Loz D oY

os objetivos, cobertura, canais, perfil oS s diidis  bikdracaas .- P, ,q.] o),.,. 7. 0
de execucao e necessidades de da operaco para entender a [ sp-224 go]h AES @
X realidade e o potencial de cada regido. Bl ﬂo fé ‘1 (?'h.
cada cliente. 4=~ (o] Q Q =
ﬂ Itapecerica |E_j| ' ('o o

: Q 3 A
'%{g,." da Serra i
Q 96 g oV

EXEMPLO DE ESTUDO DE COBERTURA ESTUDO E INTELIGENCIA (6] [sp021
R OPERACIONAL e o
= (o ” MATHAMENTO B4 thoe Andlise de cobertura, canais, 9
ABC_001 U Andlise da distribuicio frequéncia, deslocamentos, | 89160
NORTE_001 g EDs) togloes & sazonalidades e necessidades o o (701}
potencial de atendimento. de execucio. i:_.sp_'] 50 | 73

ABC_002
MORTE_002
OESTE_001

@ E’ﬁ| Cubatao

AGRUPAMENTOS POR REGIAO A
OTIMIZACAO DO PROJETO "
SOLUGOES QUE PODEM SER COMBINADAS:

Definicdo de areas de atuacao
e agrupamento estratégico Desenho de rotas e dimensionamento
da equipe buscando o melhor equilibrio

SUL_004 de PDVs.

_ entre cobertura, produtividade,
SUL_002 tempo e investimento.
LESTE_QO2 . (& HﬂTEIﬂlEA{;ﬁ.ﬂ INTELIGENTE ﬁ:ﬁ

OESTE_002

SUL_003 G ) Otimizaciode rotas e frequéncia W EQUIPE COMPARTILHADO ROTEIRIZAGAO ACOES
.. & ' de visitas para melhor aproveitamento , EXCLUSIVA PROMOCIONAIS
}UL —Dcn e ten'|p,,:, 2 MeCLUrsos. GPEHA.Q: .ﬂ.D' ED E‘l fl'1E D’ID.ﬂL
COMP_00B Um modelo desenhado para gerar
resultado com eficiéncia. @ @ @
TECNOLOGIA E TREINAMENTO GESTAO
INDICADORES OPERACIONAL

EFICIENCIA QUE TAMBEM
CONSIDERA O RETORNO DO INVESITIMENTO
Buscamos o melhor equilibrio entre cobertura, frequéncia, produtividade

e investimento, construindo uma operacgdo orientada a eficiéncia e
aos objetivos do cliente.

DA BASE DE ATENDIMENTO A EXECUGCAO EM CAMPO.
UM PROJETO PENSADO PARA FAZER MAIS

SENTIDO PARA O SEU NEGOCIO.

DIRECAO CERTA. EXECUGAO QUE MULTIPLICA RESULTADOS. “,J?'PRIMAX




SUA MARCA JA TEM
UM OBJETIVO.

NOS DESENHAMOS

A OPERACAO PARA
FAZE-LO ACONTECER.

Conte-nos o seu desafio.
A Primax transforma a sua necessidade
em um projeto de execucao.

— | SOLICITE UM ESTUDO E
-p UMA PROPOSTA PARA

A SUA OPERACAO.

PIRECAO EERTA. EXEECUCAO QUE MULTIPLICA RESULTADOS.

D p R I M A X Rua Dom Joao V, 262
lI @ comercial@primaxgroup.com.br e (11) 97296-8653 Lapa - Sao Paulo/SP

CEP 05075-060




